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VOTRE ENTREPRISE

OFFRES
COMPLEMENTAIRES

STRATEGIE ET DEVELOPPEMENT
COMMERCIAL - MARKETING - COMMUNICATION




STRATEGIE D'ENTREPRISE

VISION D'ENTREPRISE MANAGEMENT & RH MARKETING &
COMMUNICATION

e Définir la vision e Augmenter la cohésion d'équipe

e Orienter la stratégie d'entreprise e Manager des personnalites e Créer de nouvelles offres
autour de la transformation variées e Promouvoir des offres et vendre

e Hierarchiser les chantiers e Travail collaboratif favorisé grice aux réseaux sociaux
prioritaires e Recruter et intégrer de nouveaux e Communiquer de maniére

salaries innovante pour faire la différence

Transformer Gagner en efficaciteé Se démarquer

& sécuriser & productiviteé & vendre



MARKETING DOFFRE & SITE WEB

MARKETING D'OFFRE SITE WEB

P . e Créer un site de présentation ou
e Définir une proposition de valeur

, : e-commerce
e Elaborer un argumentaire de vente

, . e Etre bien reference dans les
e Presenter vos offres de maniere

i . moteurs de recherche
convaincante sur votre site web et

) : e Etre formé pour gérer en toute
VoS réseaux sociaux

autonomie votre site web

Meilleure captation Meilleur taux de
a transformation

&

de prospects

Sécuriser et réussir un

lancement d'offre ou Z

ameliorer 1'offre
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VIDEO & RESEAUX SOCIAUX

VIDEO

e Un format adapté en fonction des
messages a faire passer : motion design,
vidéo institutionnelle, pitch vidéo,
vidéo-diaporama photos...

e Des ateliers-formations pour apprendre
a realiser des videos professionnelles

Notoriete et visibilite

Captation de prospects et
entretien de la fidelite
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RESEAUX SOCIAUX

e Community management : animation et
gestion mensuelle des réseaux sociaux

e Webmarketing

e Techniques de social selling :
promouvoir des offres, se vendre et
vendre

Acquérir une communauté et
transformer vos clients fideles en
ambassadeurs de votre marque
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DOCUMENTS DAIDE A LA VENTE

ARGUMENTAIRE DE VENTE DOCUMENTS
e Définition d'une proposition de valeur e Création de logo, elaboration de la
e Elaboration d'un argumentaire de vente charte graphique

 Conception de flyers, brochures, cartes
de visite...

Mettre en lumiere vos offres de maniere , i
_a Capter l'attention

convaincante et creative

Vous démarquer de la ﬂ

concurrence




RECHERCHE DEMPLO

COACHING

e Faire le point sur votre parcours
professionnel

e Mettre en lumiere les points forts de
votre profil professionnel

e Vous préparer aux entretiens
d'embauche

Miser sur vos points forts et/ou envisager

une reconversion professionnelle

Etre préparé pour réussir
ses entretiens d'embauche
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CV & PERSONAL BRANDING

e CV marketé pour mettre en avant vos
atouts et vous différencier des autres
candidats

e Optimisation de votre profil Linkedin

* Coaching pour savoir travailler votre
Personal Branding

_a Capter l'attention
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NOS PARTENAIRES

STRATEGIE D'ENTREPRISE avec MARKETING D'OFFRE & SITE WEB
Béatrice STEPHAN et Eric MAROIS avec Katerina KOBZAR-BRICE

VIDEO & RESEAUX SOCIAUX DOCUMENTS D'AIDE A LA VENTE RECHERCHE D'EMPLOI
avec Katia ANDRE avec Charlene BRAUD avec Beatrice STEPHAN



NOS ENGAGEMENTS

+ D' FFICACITE MEILLEUR

TAUX DE CONVERSION
MEILLEURE CAPTATION MEILLEURE NOTORIETE
DE PROSPECTS QUALIFIES ET VISIBILITE
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RELATION COMMERCIALE REDUCTION DE

AMORCEE ET FACILITEE LA PHASE DE NEGOCIATION



QUINTFAEH

% 06 86 16 68 53

@ cultivonsvotrentreprise @ gmail.com

2D\ www.cultivonsvotrentreprise.com
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